kompetente Filihrungspersonlichkeit als

Ihre Aufgaben

> Fiihrung, Steuerung und vertriebliche Weiterentwicklung des
Teams (der Firmen- und Gewerbekundenberater/-innen so-
wie Freiberuflerbetreuer/-innen), z. B. durch Coaching

> Wahrnehmen der umfangreichen Ergebnis- und Ertrags-
verantwortung fur das Firmen- und Gewerbekunden-Center

> Weiterentwicklung der ganzheitlichen, bedarfsorientierten
Beratung bzw. Betreuung der Unternehmens-, Firmen-
und Gewerbekunden sowie Freiberufler in der Region

> Intensivierung und Akquisition von Kundenbeziehungen in
der gewerblichen Wirtschaft sowie Betreuung ausgewahl-
ter grofler bzw. komplexer Engagements, einschlief3lich
der Beschlussvorbereitung und Votierung

> Vernetzung und Kontaktpflege in der regionalen Wirtschaft
und mit wichtigen Multiplikatoren sowie Reprasentation der
Sparkasse in der Offentlichkeit

Was konnen Sie erwarten?

> eine exponierte vertriebliche Fiihrungsaufgabe mit umfang-
reicher Verantwortung und vielfaltigen Gestaltungsmoglich-
keiten in einer marktorientierten Sparkasse

> ein attraktives und umfangreiches Kundenportfolio mit attrak-
tiven Adressen sowie einem guten weiteren Entwicklungs-
und Geschaftspotenzial
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Attraktive Fuhrungsaufgabe im Firmenkundengeschaft

Unser Auftraggeber ist eine mittelgro8e Sparkasse im nordlichen Niedersachen, deren Geschaftsgebiet zwischen Bremen und
Hamburg liegt. Das Haus ist seit vielen Jahren ein leistungsstarker und verldsslicher Finanzpartner der regionalen Wirtschaft und
mittelstandischen Unternehmen in der Region. Fir einen grofen Teilmarkt des Geschaftsgebiets sucht unser Auftraggeber eine

Leiter (w/m/d) Firmen- & Gewerbekunden-Zentrum

lhr Profil

> auf der Basis einer Bankausbildung, die durch eine weiter-
gehende theoretische Qualifikation erganzt wird, verfiigen
Sie Uber qualifizierte Erfahrungen im gewerblichen Geschaft

> mit umfassenden Fach- und Produktkenntnissen im Bereich
der Strukturierung auch grofler und komplexer Finanzierun-
gen sind Sie ein souveranes Gegeniiber der anspruchsvollen
Gesprachs- und Verhandlungspartner

> mit lhrem ambitionierten Leistungsanspruch, Engagement
sowie personlicher Vertriebsstarke verkorpern Sie eine Vor-
bildfunktion fur |hr Team

> im Kundenkontakt tiberzeugen Sie auch ggu. exponierten
Gesprachspartnern sowie in schwierigen Verhandlungen mit
einem souveranen und kundenorientierten Auftreten

> Sie verstehen es |hr Team im Hinblick auf anspruchsvolle Ziele
zu motivieren und vertrieblich wie fachlich zu entwickeln, idealer-
weise haben Sie dies bereits in einer Leitungsaufgabe bewiesen

> ausgezeichnete Zukunftsperspektiven in einem erfolgreichen
Unternehmen mit attraktiven Weiterbildungsangeboten und
Chancen zur personlichen Entwicklung

> eine Vergltung, die der Bedeutung der Stelle gerecht wird,
einschlieflich einer attraktiven erfolgsorientierten Kompo-
nente und entsprechender Zusatzleistungen

Jetzt bewerben

Klingt dies fiir Sie nach einer reizvollen Herausforderung? Dann bewerben Sie sich mit aussagekraftigen Unterlagen (einschlieBlich
Ihrer Gehaltsvorstellung sowie dem maglichen Eintrittstermin) in unserem Online-Portal oder per E-Mail (jobs@hsp-consulting.de).
Zur telefonischen Vorabklarung lhrer Fragen stehen Ihnen Herr Dr. Dieter Hasselmann (Tel. 040-369 853 30) oder Frau Gabriele Will
(Tel. 040-369 853 60) gern zur Verfligung. Vertraulichkeit und Diskretion diirfen Sie voraussetzen.
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